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Rije¢ urednika

Miljenko Cimesa

Tema ovog broja naseg ¢asopisa posvecena je dijalogu. Rije¢ "dijalog"
predstavlja izvedenicu gre¢kih rijedi "dia" koja znadi "kroz, putem, tijekom"
1 rije¢i "logos" koja znadi "zracenje rijeci". Rije¢ju, dijalog oznacava
"rijeku znacenja" koji te¢e medu sudionicima - pri ¢emu ideje svakog
sudionika dijaloga predstavljaju pritoke te velike, zejdnicke rijeke. To je
nac¢in komunikacije koji je usmjeren prema prema otkrivanju novih
mogucnosti, a ne prema donosenju odluka.

U prvom prilogu donosimo iznimno znadajan tekst Davida Bohma,
Donalda Factora 1 Peter Gareta - "Dijalog". Klju¢na poruka tog priloga
jeste da se korijeni mnogobrojnih kriza s kojima se ¢ovjecanstvo danas
suocava nalaze u dominantnom nac¢inu razmi$ljanja. Klju¢na obiljezja
dominantnog nac¢ina razmisljanja su:

1. Fragmentacija misljenja. Ona se o¢ituje u ras¢lanjivaju kompleksnih
problema u komponente; izu¢avanju svake komponente zasebno (pri
¢emu se onda gubi iz vida cjelina problema); te izvladenja zaklju¢aka o
gjelini na temelju uvida u dijelove. U pitanju je
analiti¢ko/linearni/mehanicisticki na¢inu razmisljanja koji je proizasao
iz njutnovske fizike.

2. Preslikavanje. Rije¢ je o promatranju 1 interpretiranju svijeta na
temelju ve¢ uspostavljenih 'mentalnih otisaka' u nasoj memoriji.
Sukladno tome autori ukazuju na to da u komunikaciji prevladavaju
'kondicionirani odgovori'.

3. Sigurnost. Ona se o¢ituje u rigidnom zastupanju vlastitih stajalista.

4. Nasilje. Verbalno nasilje o¢ituje se u nametanju svojih stavova i
interpretacija, odnosno kao $to autori navode na '¢vrstom inzistiranju
na obrani pojedinog stajalista’.

U prilogu Larry Levine-a "Slusanje duhom i umjetnost timskog
dijaloga" ukazuje se na doprinos razli¢itih znanstvenih disciplina
razvoju dijaloske komunikacije. Referirajuéi se na fenomenoloski
pristup autor naglasava "obvezatnost otvorenosti u pristupu objektu
percepcije bez prethodno postavijenib hipoteza...". Sli¢no tome u
prethodnom broju naseg ¢asopisa prof. Brian Arthur rekao je kako se
ovdje radi o induktivnoj a ne o deduktivnoj racionalnosti, kako je
umjesto nametanja vlastitih okvira (hipoteza) na situaciju potrebno
jednostavno pustiti da okvir (definicija problema) proizide iz situacije.
Sukladno takvom pristupu, Levine zaklju¢uje kako mudrost i uvidi
nisu rezultanta razmisljanja, nego primanja i slusanja.
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U tre¢em prilogu "Utjecaj dijaloga na stvaralastvo"
Glenna Gerard opisuje slijedece vjestine nuzne za
uspostavku kvalitetnog dijaloga:

1. Aktivno slusanje (slusanje obiljeZzeno traganjem za
razumijevanjem ideja i emocija sugovornika, te
prepoznavanjem cjeline - "velike slike")

2. Suspenziju stavova (rije¢ je kako o pristupu objektu
percepcije bez prethodno postavljenih hipoteza,
otvorena uma)

3. Reflektiranje (rijeC je o procesu preispitivanja vlastitog
procesa razmisljanja, odnosno o osvjes¢ivanju svojih
postavki)

4. Propitivanja (postavljanja pitanja sugovornicima s
namjerom razumijevanja njihova procesa razmisljanja).
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